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ELVALOR QUE

VIENE DELEXTERIOR -

lo largo de las dos dltimas

décadas, las sucesivas

reformas en materia

de politica comercial

internacional, junto
con el abaratamiento del transporte
y, especialmente, las tecnologias de la
informacién y las comunicaciones han
propiciado el avance de las denomi-
nadas cadenas globales de valor. Con
ellas, la produccién de buena parte de
los bienes y servicios se fragmenta ver-
ticalmente entre miiltiples y variadas
localizaciones geograficas, de manera
que un bien es producido en muchos
paises, pero solo uno lo exporta.

Un claro reflejo de esta situacién es
el cambio de composicién de la cesta
importadora de las regiones avanza-
das, como la balear, de acuerdo con el
creciente protagonismo de los bienes
intermedios (el 57,7% del total en
2020) ~los que entran a formar parte
del proceso de produccién de otro bien
o servicio—, frente a los destinados a
la demanda final, de consumo (37,3%)
ode capital (5%). De la explotacién
del dltimo marco input-output para
la economia balear se desprende una
dependencia de las compras al resto
del territorio nacional y del mundo
equivalente al 18,7% de las necesidades
interiores. Este porcentaje se eleva,
sobre todo, para los bienes del sector
primario (66,7%), asi como los que
provienen de la industria extractiva
(94,2%) y las manufacturas, en general
(73,1%), entre las que se encuentran las
alimentarias. En servicios, los indices
de dependencia exterior son menores
alos industriales —como es el caso de

los profesionales, cientificos y técnicos
(30,9%) o los relativos a la informacién
y las comunicaciones (29%)—y son
minimos en los que el archipiélago estd
alramente especializado —como son los
asociados a la hosteleria (4,7%).

Con la COVID-19, la cuenta que las
islas mantienen abierta con el exterior
estd afectada por desajustes oferta-de-
manda que han provocado cuellos de
botella en los suministros y una espiral
altamente inflacionista, que estan
poniendo a prueba la resiliencia de las
economias alrededor del mundo.

Se trata de un escenario que, frente
al actual atlas comercial mundial, no se
puede rehuir. Sin embargo, es preciso
reconocer que, si bien la coordinacién a
nivel transnacional afiade elevadas do-
sis de complejidad, las cadenas globales
de valor también han dado lugar a nue-
vas formas de organizar la produccién
y el trabajo que abren nuevas oportuni-
dades para impulsar la competitividad
global. Y Balears no debe conformarse,
ni mucho menos quedarse al margen.

Las islas tienen ante si una via impor-
tante para apoyar en la internacionali-
zacién el avance progresivo de su tejido
hacia los segmentos de mayor valor
afiadido, cerca del consumidor final, asi
como construir, de vuelta, una posicion
eficiente de las empresas locales en los
mercados globales. Aqui no hay barreras
o fronteras a levantar, sino fortalezas a
forjar y explotar. La transformacion se
impone, pues, como un condicionante
para desarrollar nuevas habilidades
estratégicas y mucha cooperacion publi-
co-privada en una misién orientada al
valor que viene del exterior.
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The value that
comes from abroad

ver the past two deca-

des, successive reforms

in international trade

policy, together with the

decrease in the price of the
transport and, especially, information
and communication technologies have
led to the advancement of the so-called
global value chains. With them, the pro-
duction of a good part of the goods and
services is vertically fragmented be-
tween multiple and varied geographical
locations, so that a good is produced in
many countries, but only one exports it.

A clear reflection of this situation

is the change in the composition of
the importation basket of advanced
regions, such as the Balearic Islands, in
accordance with the growing role of in-
termediate goods (57.7% of the total in
2020) —those entering form part of the
production process of other goods or
services—, compared to those destined
for final demand, consumption (37.3%)
or capital (5%). The exploitation of the
latest input-output framework for the
Balearic economy reveals a dependence
on purchases from the rest of the natio-
nal territory and the world equivalent to
18.7% of domestic needs. This percen-
tage rises, above all, for goods from the
primary sector (66.7%), as well as those
coming from the extractive industry
(94.2%) and manufacturing, in general
(73.1%), among those that are food. In
services, the foreign dependency in-
dexes are lower than the industrial ones
-as is the case of professionals, scien-
tists and technicians (30.9%) or those
related to information and communi-
cations (29%)- and they are minimal
in those that the archipelago is highly
specialized -as are those associated




